Давайте выпьем! Вложения в Виски принесут большой доход


Находчивые инвесторы вкладывают деньги в виски - рынок с многообещающей большой выручкой.
Инвестируете в акции и облигации? Попробуйте перейти на более ликвидные активы – виски!
Инвесторы по всему миру ставят на виски, которое может стремительно подняться в цене и тем самым принести немалый доход. 
После того, как шесть лет назад был установлен первый индекс виски, солод вырос в цене на 660% - легко побив показатели фондовых рынков и других активов. В январе бутылка скотча Macallan "M" была продана на аукционе за рекордные 628 205 долларов.
"Виски, в качестве инвестиции, определяется растущим спросом по всему миру и неуклонно падающими поставками редкого и созревшего цельного солода", – заявил представитель компании Whisky Corporation's Стивен Нотман.

Виски изготавливают из зерна – кукурузы, риса, ячменя, которые затем измельчают до однородной массы, дистиллируют и выдерживают полученную жидкость в дубовых бочках. В процессе выдержки некоторая часть виски испаряется сквозь бочки, это называется "долей ангела". При длительной выдержке остается не так много, поэтому виски многолетней выдержки считается редким и более ценным.
В 2012 году, к примеру, бутылка скотча  Glenfiddich 1937 года, которая выдерживалась 64 года, была продана на аукционе дома Christie's за 46 000 фунтов стерлингов (72 000 долларов). Всего их было произведено около 60 бутылок.
Эксперты убеждены, что именно ограниченный запас старого, редкого виски обеспечит рынку высокий и продолжительный рост.

Мы в бурбоновом пузыре?

"Как и многие другие инвестиции, инвестиции в виски начинают с сильного портфеля, – заявил инвестиционный консультант компании Whisky Dog'sНиколас Поллаччи, - это не точная наука, – сказал он, - вы ищете что-то редкое… И оно есть в той самой бутылке, которую вы покупаете". 

В то же самое время известные бренды тоже могут наращивать инвестиционный портфель: "Не обязательно тратить… много денег, главное понимать, что представляет ценность". 
И, конечно, инвесторы должны быть осторожны и не пропить  свои вложения – Поллаччи рекомендует покупать, по возможности, 2 бутылки: одну для инвестиционного портфеля, а другую, чтобы выпить.
Инвесторы также могут приобрести долю в мировом инвестиционном фонде виски, открытом в этом году, и управляемым из Гонконга. 
Инвестиционный портфель фонда включает более чем 3 000 бутылок, преимущественно из Шотландии и Японии. Менеджеры фонда уже привлекли 4 млн долларов и ожидают привлечь еще 6 млн к концу года, а также планируют добиться ежегодных дивидендов с дохода от проданных бутылок.

"Наша стратегия сфокусирована на малоизвестных торговых брендах – уже закрытых перегонных заводов, продукции лимитированного выпуска и на ведущих международных марках виски, – заявил руководитель фонда Рикеш Кишнани. - Мы будем непрерывно покупать и продавать виски год за годом, чтобы развить активный торговый фонд, а не фонд долгосрочных покупок и владения".

Хотя инвестиции в виски открыты для кого угодно, эти вложения не самый дешевый вид активов. Фонду Кишнани требуется минимум 250 000 долларов инвестиций, в то время, как частные инвестиционные вложения стоят миллионы.
Эксперты утверждают, что такой ценник доказывает – истинные любители виски лучше всего подходят для подобных инвестиций.

"Это сродни покупки предмета искусства; это инвестиция в страсть, поэтому она не для всех, - заявил Поллаччи, - и если вы безразличны к нему, то не думаю, что вам стоит тратить на это свои деньги".

