	5G Fixed Wireless Access driving early deployments 
	5G фиксированный беспроводной доступ продвигает преждевременное широкое использование

	[bookmark: _GoBack]Most carriers report that they see limited scope for 5G cellular rollout (i.e. for smartphones) to drive a step change in revenues. However, 5G technology makes the use of the cellular network for 1Gbps+ home broadband access a reality assuming carriers are able to leverage additional spectrum to support it. This has the effect of materially lowering the cost to reach many homes in less densely populated areas with 1Gbps broadband speeds by 13% to 65%, on our estimates, depending on the assumed uptake rate (20%-50%) and density of 1000 homes/sq. km. It also breaks the dominant position long enjoyed by both telecom and cable MSOs for fixed broadband access.
	Многие операторы связи смотрят на  развертывание продажи 5G смартфонов как на фактор постепенно  увеличения выручки довольно сдержанно. Однако технология 5G превращает использование сотовой сети со скоростью 1 Гбит/с  для широкополосной домашней сети в реальность, предполагая, что операторы связи могут использовать дополнительный ресурсы для ее поддержки.   По нашим оценкам, данная технология существенно снижает стоимость доступа ко многим домам в менее густонаселенных районах со скоростями широкополосного доступа 1 Гбит/с на 13–65%, в зависимости от интенсивности поглощения (20–50%) и плотности 
1 000 домов/кв. км. Кроме того, телекоммуникационные и кабельные мультисистемные технологии для фиксированного широкополосного доступа потеряют так долго удерживаемое лидерство. 

	Equipment makers expected to see a shallower but more sustainable cycle than with prior cellular standards changes, and growth recovery 
	Производители оборудования ожидали столкнуться с  более коротким, но в то же время устойчивым циклом в сравнении  с изменениями предыдущих стандартов сотовой связи и стать свидетелями роста после кризиса

	5G involves a much more incremental technology change when compared to both 3G and 4G, but with potential upside skews for equipment vendors in certain end applications. We believe this leads to a slower and more elongated cycle for radio vendors globally. It will therefore not be a “rising tide lifts all boats” situation for tech vendors, suggesting competitive positioning of vendors will be important. That said, it can nevertheless catalyse a c$100bn 2018 wireless vendor market (Goldman Sachs estimate) growth inflection (after many years of declines) and we may see less earnings volatility in the latter stages of the cycle. We would caveat this with the potential for fixed wireless access to drive business and for ongoing cycles of capacity addition in mobile networks to continue. In the cases of both 3G and 4G/LTE the fundamental coding system used for communication was changed driving large changes to existing networks. In the case of 5G, OFDMA will continue to be used just as it was for 4G/LTE. We also do not expect the major network shift to IP at the edge the way we saw it with 4G. Having said this 5G looks likely to pull through much more network automation for carriers which should finally begin to materially reduce opex. We also expect 5G to usher in the era of edge computing as the same computing infrastructure being used to run carrier networks is also levered for general purpose workloads closer to the user.
This could lead to carriers having a more prominent role in the provision of cloud computing due to their superior real estate and power positions near user locations. Although most of our telco analysts expect 5G to be absorbed into current spending plans without a material increase we believe equipment vendors could see increasing revenue as civil works capex is reduced in favor of higher active 5G equipment spending. 
	Технология 5G предполагает гораздо более медленное, пошаговое изменение по сравнению с 3G и 4G, но со снижением потенциальных выгод  для поставщиков оборудования в определенных оконечных приложениях. Мы считаем, что это ведет к более медленному  и затяжному циклу для поставщиков оборудования радиосвязи во всем мире. Таким образом, для поставщиков технологий не будет ситуации «прилив поднимает все лодки», что говорит о важности конкурентоспособного позиционирования поставщиков. Тем не менее, при этом, он может спровоцировать рост рынка поставщиков беспроводных сетей стоимостью 100 млрд. долл. США (по оценке Goldman Sachs) после многолетнего спада, и мы можем наблюдать меньшую неустойчивость доходов на последних этапах цикла. Мы хотели бы сделать оговорку на то, что потенциал фиксированного беспроводного доступа будет способствовать развитию бизнеса и продолжению непрерывного расширения мощности в мобильных сетях. В случае технологий 3G и 4G/LTE  используемая для связи базовая система кодирования была изменена, что привело к значительным изменениям в существующих сетях.
В случае с 5G система мультиплексирования OFDMA будет использоваться так же, как и для 4G/LTE. Мы также не ожидаем значительного перехода сети на IP по технологии беспроводной системы передачи данных, также как с 4G. Приняв это во внимание, становится понятным, что 5G сможет значительно ускорить сетевую автоматизацию для операторов, которые, наконец, должны начать существенно снижать операционные расходы. Мы также ожидаем, что технология 5G возвестит эру периферийных вычислений, поскольку та же вычислительная инфраструктура, используемая для запуска сетей операторов связи, также используется для многоцелевых нагрузок, близких к пользователю. Это может привести к тому, что операторы будут играть более заметную роль в предоставлении облачных вычислений вследствие их выгодного положения в объектах недвижимости и мощности вблизи местоположений пользователей. Хотя большинство наших телекоммуникационных аналитиков ожидают, что технология 5G растворится в планах текущих расходов без существенного увеличения, мы полагаем, что поставщики оборудования могут ожидать увеличения доходов, поскольку капитальные затраты на строительные работы уменьшаются в пользу более высоких затрат на активное оборудование 5G.



